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[bookmark: _5v7ft9ngtjh0]GUION DEL PITCH – EMPRENDIMIENTO / NEGOCIO
1. Introducción (30 segundos) – Captar la Atención
🎯 ¿Qué hacer en esta fase?
· Presenta el nombre de tu emprendimiento o negocio.
· Explica en una frase qué haces o qué problema resuelves.
· Genera curiosidad con una pregunta o dato impactante sobre tu mercado o cliente ideal.
· Haz claro el propósito de tu negocio desde el inicio.
2. El Problema (20 segundos) – ¿Por qué es necesario este negocio?
🎯 ¿Qué hacer en esta fase?
· Describe el dolor o necesidad del cliente que tu negocio atiende.
· Usa un ejemplo real o un dato concreto que muestre la magnitud del problema.
3. La Solución (50 segundos) – Presentar el Negocio
🎯 ¿Qué hacer en esta fase?
· Explica qué ofrece tu emprendimiento (producto/servicio).
· Muestra tu propuesta de valor: lo que te hace diferente frente a la competencia.
· Señala cómo tu solución transforma la experiencia del cliente.
· Respalda con prototipos, datos de validación o primeras ventas si ya las tienes.
4. ¿Por qué nuestro negocio es especial? (20 segundos)
🎯 ¿Qué hacer en esta fase?
· Explica tu ventaja competitiva (ejemplo: innovación, costos, acceso al mercado, modelo sostenible, tecnología, etc.).
· Resalta el factor diferenciador que hace tu negocio único.
5. Impacto y Beneficios (20 segundos)
🎯 ¿Qué hacer en esta fase?
· Expón los resultados esperados en términos de impacto social, ambiental y/o económico.
· Muestra cómo tu negocio genera crecimiento (clientes satisfechos, ingresos, escalabilidad).
· Usa números simples y claros (ejemplo: “esperamos atender a 500 clientes en el primer año y crecer un 30% anual”).

[bookmark: _GoBack]6. Cierre (20 segundos) – Llamado a la Acción
🎯 ¿Qué hacer en esta fase?
· Resume en una frase lo que tu negocio hace y por qué vale la pena apoyarlo.
· Termina con una invitación concreta: inversión, alianza, clientes, validación.
· Cierra con una frase memorable que inspire y deje huella.
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